


"Het manuele gedeelte is veruit het belangrijkste deel in mijn werk.
Ik kan er mijn objecten een onvervangbare uitdrukking mee geven”
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anneer we het over een ambachtelijke steenhouwer hebben, krij-

gen veel mensen ongetwijfeld het beeld voor ogen van een man
die zich louter met behulp van een hamer en een beitel een weg naar een
mooi eindresultaat baant. Bij Joris Tinel is dat niet meer helemaal het
geval. “We leven niet meer in de middeleeuwen en dus hoeven we ons
ook niet meer te beperken tot de technieken van honderd of driechonderd
jaar geleden”, lacht hij. “Het manuele gedeelte is nog altijd veruit het
belangrijkste deel van mijn werk, want daarmee kan ik mijn objecten
een onvervangbare uitdrukking geven. Vroeger deed ik dan ook alles
met de hand.”

Juist door die jarenlange ervaring weet Joris bij welke stappen in het
hele proces hij zich kan laten bijstaan door een computergestuurde ma-
chine. “Het ruwe zaagwerk — het op maat snijden van de steenblok-
ken en het profileerwerk — neemt de machine sinds enkele jaren voor
haar rekening. Dit verkort de werktijd aanzienlijk en maakt het voor
mij fysiek iets minder belastend. Daardoor kan ik mijn aandacht vol-
ledig richten op de afwerking. Die afwerking is voor mij geen detail. Ze
bepaalt immers hoe alles er uiteindelijk zal vitzien. Het doet mij plezier
wanneer een klant zijn eindresultaat ziet staan en daardoor aangenaam
verrast blijkt te zijn. Het is geestig om vast te stellen dat ik mensen van
een bepaald idee heb kunnen overtuigen en dat ik dit vertrouwen heb
kunnen beantwoorden.”

De meeste mensen kennen Joris vooral van de schouwen die hij maakt.
Schouwen nemen ook de meest prominente plaats in in zijn toonzaal.
Andere creaties liggen echter ook binnen zijn mogelijkheden. Voorbeel-
den daarvan zijn de fonteinen en waterbekkens voor interieur en exte-
rieur, stenen boeken die als interieurstukken gebruikt kunnen worden
... leder object ontstaat vanuit dezelfde achterliggende filosofie. “Een
schouw bijvoorbeeld moet meer zijn dan zomaar een schouw”, vertelt
Joris. “Er moet iets achter zitten. In elke creatie leg ik steeds een stukje
van mezelf. Na al die jaren doe ik het nog altijd met even veel overgave;
niet voor mijn plezier, wel mét plezier. Het gebeurt soms dat ik een hele
dag doorwerk en daarna nog een halfuur in mijn atelier rondwandel,
gewoon om te bekijken wat ik die dag verwezenlijkt heb.”

Vanuit die achterliggende filosofie én zijn liefde voor het vak kunnen
we ook Joris’ voorkeur voor kalksteen of witsteen verklaren. “Ik werk
weliswaar op aanvraag ook met andere steensoorten — zoals bijvoor-
beeld het momenteel populaire blauwe hardsteen — maar witsteen steekt
er voor mij toch bovenuit”, klinkt het. “Arduin en marmer vind ik wel
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mooi, maar ik vind ze iets afstandelijker ogen. Witsteen heeft echt een
warme uitstraling; het absorbeert de warmte in zijn uiterlijk. Bovendien
kan ik kalksteen ook zelf een expressie meegeven, terwijl sommige an-
dere steensoorten enkel expressief zijn door hun kleur of glans.”

NIEUW AVONTUUR

Voor Joris is ieder nieuw project een nieuw avontuur. “De boog moet
altijd gespannen staan”, zegt hij. “Wanneer u bij een winkelier langs-
gaat en die blijkt goede producten te verkopen, dan is de kans groot dat
u daar regelmatig terugkomt. Ik begin telkens van nul. Ik kan ook niet
zomaar een schouw meegeven om te checken of het resultaat wel in het
interieur past. Ik moet iedere keer opnieuw presteren.” Juist daarom
vindt hij het persoonlijk contact met zijn klanten zo belangrijk. Dat
helpt meteen ook om bepaalde vooroordelen teniet te doen. “Heel wat
mensen denken dat een schouw uit natuursteen astronomisch duur is”,
aldus Joris. “Dat vertellen ze echter zonder grote voorkennis. Ik raad
iedereen aan om eerst eens te komen kijken en vragen te stellen.”

EXTRA MOTIVATIE

Het persoonlijk contact met zijn klanten levert Joris regelmatig momen-
ten op die voor eeuwig in zijn geheugen gegrift zullen blijven. Daar was
een van zijn recente projecten een mooi voorbeeld van. “Op een cen-
trale binnenplaats moest ik een fontein afleveren waarbij het water uit
grote paardenhoofden tevoorschijn kwam”, herinnert Joris zich. “Een
groots project, maar toen het resultaat er was, oversteeg het alle ver-
wachtingen. Een andere mooie herinnering bewaar ik aan een koppel
uit Durbuy. Toen zij een tijd geleden bij mij kwamen voor een schouw,
klikte het meteen. Onlangs waren ze opnieuw in de streek en vroegen ze
of ze nog eens mochten binnenspringen. Toen vertelde de man dat hij en
zijn vrouw bij verschillende zaken over de vloer geweest waren, maar
dat ze bij mij meteen het juiste gevoel hadden. Meteen toen ze weer
buiten stonden, zeiden ze tegen elkaar: ‘Hier gebeurt het!” Het horen
van zulke dingen, doet mij uiteraard enorm plezier. Het geeft mij extra
motivatie om er voluit voor te blijven gaan.”

BACK TO BASIC

Als het van Joris athangt, zal dat ‘er voluit voor blijven gaan’ nog een
hele poos blijven duren. Volgens hem is er anno 2008 immers nog al-
tijd plaats voor een ambachtelijke steenhouwer. “Mensen willen weer
‘back to basic’, ze streven naar eenvoud. Het pure en het ambachtelijke
spreekt hen opnieuw aan. Dergelijke zaken kunnen ze immers niet zo-
maar in de winkel terugvinden. Ze zijn geinteresseerd in het achterlig-
gende verhaal om op die manier meer inzicht in het geheel te krijgen.
Ook rechtstreeks contact met een ambachtsman vinden veel mensen
opnieuw belangrijk. Nee, mijn verhaal is nog lang niet ten einde ...” 1

106 | WONEN ,Zmé% 7/

“Soms wandel ik na een werkdag'n
: =, 3 ’ . el F. -
rond in mijn atelier om: na te genietervan mijn werk:

=

6g eéen half uur




